
ФИНАНСОВАЯ ГРАМОТНОСТЬ НАСЕЛЕНИЯ — ЗАЛОГ РАЗВИТИЯ ЭКОНОМИКИ

Ôèíàíñîâûéèíàíñîâûé
êîíñóëüòàíò

№1 (065) ФЕВРАЛЬ 2023 WWW.ФИНКОН.РФ

Стр. 3

Билет на самолет 
дешевле в пять раз

Стр. 2, 6

Истории глупостей. 
Не наступи на грабли!

Стр. 5

Ох уж эти 
подарки 

Стр. 7

Новый год под 
пальмами

Стр. 8

ÒÅ
Ì
À
 Í

Î
Ì
Å
ÐÀ

Леонид Алексеев

К аждый год, стоит закончиться 
морозам, тысячи владельцев 
дач и частных домов начинают 

борьбу с большой водой: сперва это 
паводки, таяние снегов, потом летние 
грозы, потом осенние дожди, но итог 
один — привычные водоемы выходят 
из берегов.

Как ваш дом оказался 
на соседнем участке

Перевернутые крыши, бани, туалетные 
домики наблюдал воочию в 2004 году из 
окна электрички Новокузнецк-Шушта-
леп. Близкий человек попросил помочь 
разгрести дом после затопления. Вода в 
тот год слегка покрывала рельсы желез-
нодорожного пути (кто не знает, Кондому 
в обычное время из электрички не всег-

да видно), долгое время все дороги были 
перекрыты, и вот стихия отступила, а вид 
был кошмарный. Громоздкие дома, не 
укрепленные на фундаменте, как легкие 
щепки, относило на 200-500 метров, 
переворачивало, сбивало в кучи. 
Ничтожность человеческих крепо-
стей перед силой природы…

Ñòèõèÿ ïðèøëà
Бороться с ней бесполезно, а предусмотреть 
финансовую защиту от беды можно и даже 
необходимо

Знай наших
В пятерку финансово грамотных людей РФ попали кузбассовцы

Э то выяснили дочерние компа-
нии Сбера — СберСтрахование, 
СберСтрахование жизни и 

СберНПФ. Они составили соответству-
ющий рейтинг регионов России.

Список формировался на основе отве-
тов жителей крупных российских городов 
о конкретных навыках: способности ко-
пить, вести семейный бюджет, инвести-
ровать, разбираться в фондовом рынке, 
общем понимании, что происходит в эко-
номике, налоговой системе, умении ори-

ентироваться в финансовых документах, 
инвестиционных, страховых, пенсионных 
и накопительных продуктах, распознавать 
мошенничество.

В топ-10 попали города, в которых сум-
ма показателей — процент жителей, поло-
жительно оценивающих свои финансовые 
навыки, — наибольшая.

Так, самыми финансово грамотными 
оказались жители Волгограда. Второе и 
третье место заняли Пермь и Ульяновск. 
В пятерку вошли также Новокузнецк и Че-
лябинск. Далее в рейтинге расположились 

Хабаровск, Оренбург, Тюмень, Уфа и Ярос-
лавль.

Денис Кузьмин, директор дивизиона 
«Защитные страховые продукты и серви-
сы» Сбербанка:

— Любопытно, что граждане зачастую 
довольно высоко оценивают свои знания и 
навыки по отдельным аспектам, однако на 
вопрос, считают ли они себя в целом фи-
нансово грамотными, отвечают уже не так 
уверенно. В итоге в среднем 47% респон-
дентов назвали себя финансово образован-
ными. 

Исследование проводилось в 2022 году в 
37 российских городах с населением свыше 
500 тысяч человек методом телефонного 
опроса (CATI). В каждом городе опрошено 
не менее 350 респондентов по репрезента-
тивной выборке.

Игорь Епин: 
— Если есть способ ком-
пенсации ущерба повреж-
денному имуществу, не 
воспользоваться таким 
механизмом было бы 
большим упущением.

Стр. 4

2 000
минимальная годовая стоимость 
полиса страхования имущества 
от рисков

до 150 000
страховая сумма, выплачиваемая 
при покупке полиса 
с минимальной годовой 
стоимостью

10 000
средняя сумма страховых 
выплат в Кузбассе по «зеленому 
коридору» — без осмотра 
поврежденного имущества

Стр. 3
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Марина Ларина

Э та федеральная про-
грамма стартовала 
с 2019 года. Именно 

благодаря ей число межреги-
ональных рейсов из кузбас-
ских аэропортов за три года 
удалось увеличить с трех до 10 
направлений. В 2023 году пла-
нируется запустить новые.

Бюджетные вливания в про-
грамму в 2019-м составляли 21 
миллион рублей, в 2020 и 2021 
годах — по 126 миллионов, в 2022 
году — 140.

Что за скидка такая

Субсидированные авиабиле-
ты — это базовые тарифы с дис-
контом, которые утверждаются 
для ряда направлений с целью 
упрощения доступа к транспорт-
ному сообщению. Скидка на би-
лет достигается в результате сни-
жения либо полной отмены нало-
гов и сборов.

На полеты в города, где ави-
атранспорт является основным, 
могут быть предусмотрены до-
платы и материальная помощь за 
авиаперелеты, выплачиваемые из 
регионального или федерального 
бюджета. Субсидирование делает 
доступным авиатранспорт глав-
ным образом для социально не-
защищенных категорий. Правила 
выделения субсидий и льготного 
налогообложения регламентиро-
ваны постановлениями №215 и 
№1242 Правительства Российской 
Федерации.

Кому право дается?

Список категорий граждан, 
обладающих правом на покупку 
субсидированных билетов при 
полетах по направлениям, ут-
вержденным государственной 
программой субсидирования, 
выглядит так: мужчины от 60 лет 

и женщины, достигшие возраста 
55 лет; инвалиды с детства 2-й и 
3-й группы; инвалиды 1-й груп-
пы; лица, следующие вместе с 
инвалидом 1-й группы; молодые 
люди до 23 лет; лица, отнесен-
ные к категории «многодетная 
семья».

Также определенные скидки 
существуют для россиян, путе-
шествующих с детьми: до 2 лет — 
перелет бесплатный без выделе-
ния посадочного места; от 2 до 15 
лет — предоставляется скидка в 
размере 25% от льготного тарифа.

Как купить билеты

Продажа билетов по субси-
дированному тарифу возможна 
через кассы компаний, осущест-
вляющих перевозку таких пасса-
жиров, представительства в аэро-

портах, а также через офисы парт-
неров в Кемерово.

— Транспортная доступность, 
прежде всего сеть авиарейсов — 
значительная составляющая 
развития региона, в том числе 
туристической отрасли. Поэто-
му мы планомерно совершен-
ствуем систему авиаперевозок, 
в частности, при помощи про-
грамм субсидирования. Финан-
сирование постоянно увеличи-
вается. Это позволит увеличить 
количество межрегиональных 
авиарейсов, связав Кузбасс со 
всеми городами-миллионника-
ми, а в перспективе — умножить 
пассажиропоток двух аэропор-

тов до 1 миллиона человек в 
год, — говорит губернатор Сер-
гей Цивилев.

Что имеем

В зимне-весеннем расписании 
из Кемерово будут выполнять-
ся традиционные регулярные 
рейсы в Москву, Новосибирск, 
Красноярск, Санкт-Петербург. 
Продолжатся рейсы в Омск и 
Екатеринбург, транзитные рей-
сы Сочи — Кемерово — Ир-
кутск — Кемерово — Сочи.

Международный аэропорт 
Новокузнецка стартовал с дол-
гожданных новинок. Вот, что 
«ФК» рассказал Кирилл Ерма-

ков, генеральный директор ООО 
«АЭРОКУЗБАСС»:

— С января запущены рейсы в 
Сургут и Тюмень. С 1 мая базовая 
авиакомпания аэропорта Ново-
кузнецк Nordwind запустит рейс в 
Махачкалу. Никогда прежде пря-
мого авиасообщения с этим ре-
гионом у нас не было. Но главное 
открытие 2023 года — новый пас-
сажирский терминал. Это совре-
менное четырехэтажное здание, 
оборудованное тремя телетрапа-
ми и уникальной автоматической 
системой выдачи негабаритного 
багажа; из здания будут организо-
ваны внутренние и международ-
ные вылеты.

— Есть ли какие-то мест-
ные «фишки», помогающие 
пассажиру быстрее и с боль-
шим комфортом пройти про-
цедуры перед вылетом и по-
сле прилета?

— В аэропорту установлены 
принтеры билетов для самосто-
ятельной распечатки посадоч-
ных талонов. Очень удобно.

Туристам из любого горо-
да доступен дополнительный 
трансфер аэропорт-Шерегеш-
аэропорт. Для покупки билета 
необходимо обратиться в кассу 
аэропорта.

— Существуют ли какие-то 
хитрости, способствующие 
сэкономить личные средства 
пассажира?

— Хитрости есть, но о них нуж-
но знать. 

Окончание на стр. 6

Андрей Травников, губер-
натор Новосибирской обла-
сти:

— Пассажиропоток на-
шего аэропорта составляет 
около шести миллионов че-
ловек в год. Задача — в 2023 
году увеличить эту цифру до 

11 миллионов. На реконструкцию термина-
ла только частных инвестиций потратят 11 
миллиардов рублей. К тем 30 авиакомпа-
ниям, которые сейчас летают больше чем 
в ста направлениях по всему миру, должны 
прибавиться еще не менее десяти. Уже в 
следующем году в планах — запустить но-
вые межрегиональные рейсы.

Александр Усс, губернатор 
Красноярского края:

— Полтора года назад 
у нас открылся очень хо-
роший аэропорт, который 
могу назвать одним из са-
мых изящных аэропортов 
страны. Он должен жить 

и развиваться, а для этого требуется на-
дежный базовый перевозчик. И мы благо-
дарны компании «Аэрофлот» за решение о 
создании международного хаба с комфорт-
ными стыковками именно на территории 
Красноярского края. Сегодня во главу угла 
поставлена тема Енисейской Сибири — 
огромной территории, которой необходи-

ма надежная транспортная система. В соз-
дании хаба я вижу перспективы увеличе-
ния доступности территории края, россий-
ских регионов, стран ближнего и дальнего 
зарубежья, а также создания рабочих мест 
и дополнительных сервисов.

Дмитрий Коровин, заме-
ститель министра транс-
порта Алтайского края:

— В марте 2022 года 
между правительством 
Алтайского края и хол-
дингом «Новапорт» было 

подписано соглашение о модернизации 
действующего аэропорта. Работы по про-
ектированию уже начались, а, вместе с тем, 

руководство Минтранса рассматривает но-
вые направления, которые можно открыть 
со следующего года.

Новое здание аэропорта будет почти в 
два раза больше — 8,5 тысячи «квадратов». 
А еще наконец-то появятся телескопические 
трапы, причем сразу три. Еще одно новше-
ство — будет полностью переделана схема 
движения перед аэропортом. Также появит-
ся краткосрочная парковка на 200 автомо-
билей. Долгосрочная парковка на 200 лег-
ковых машин и служебная на 70 останутся.

Мы ожидаем, что в конце 2023 года уже 
пройдем экспертизу проекта и приступим к 
строительству. А в марте 2026 года завер-
шим первый этап.

До 300 
миллионов рублей

вырастет финансирование 
программ субсидирования 
региональных авиаперево-
зок в 2023 году 

А как у соседей?
Ближние к нам области активно развивают авиаперевозки

Âèòàåì â íåáåñàõ
В 2023 году финансирование программ субсидирования региональных 
авиаперевозок вырастет более чем в два раза

Перевозка животных и негабаритного багажа — 
стандартные процедуры и отработаны до автоматизма
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Основные 
термины

Страхование — особый 
вид экономических отноше-
ний, призванный обеспечить 
страховой защитой людей и 
их дела от различного рода 
опасностей. Страхование в 
широком смысле включает 
различные виды страховой 
деятельности (собственно 
страхование, или первичное 
страхование, перестрахова-
ние, сострахование), которые 
в комплексе обеспечивают 
страховую защиту. Страхо-
вание в узком смысле пред-
ставляет собой отношения 
(между страхователем и стра-
ховщиком) по защите имуще-
ственных интересов физиче-
ских и юридических лиц при 
наступлении определенных 
событий за счет денежных 
фондов, формируемых из 
уплачиваемых ими страховых 
взносов.

Страхователь — физическое 
или юридическое лицо, которое 
уплачивает страховые взносы. 

Страховщик — специализиро-
ванная организация, произво-
дящая страхование.

Перестраховщик — страховая 
организация, которая перестра-
ховывает объекты.

Страховой полис — документ, 
удостоверяющий факт страхо-
вания. 

Страховое возмещение — 
сумма ущерба, причитающаяся 
к выплате страхователю.

Объект страхования — иму-
щество, жизнь, здоровье, тру-
доспособность граждан и др.

Страховой риск — это собы-
тие, наступление которого не 
определено во времени и в про-
странстве, независимое от во-
леизъявления сторон, опасное 
и создающее вследствие этого 
стимул для страхования; это 
тот риск, который может быть 
оценен с точки зрения вероят-
ности наступления страхового 
случая и размеров возможного 
ущерба.

Страховой случай — факти-
чески произошедшее страховое 
событие в связи с негативными 
или иными оговоренными по-
следствиями которого насту-
пает обязанность страховщика 
выплатить страховое возмеще-
ние или страховую сумму.

Страховая сумма — величина 
денежных средств, на которую 
фактически застрахован объект 
страхования. 

Сострахование — совмест-
ное страхование несколькими 
страховщиками одного объекта 
страхования.

Михаил Сухов, генераль-
ный директор Российско-
го аналитического кре-
дитного рейтингового 
агентства:

— АКРА ожидает уме-
ренные темпы роста 
страхового рынка в 2023 
году — примерно на 12%. 

В основном это связано с ожидаемым уве-
личением премий в сегментах кредитного 
страхования и некредитного страхования 
жизни, чему будет способствовать дальней-
шее снижение ключевой ставки и возоб-
новление роста кредитования физических 
лиц. Определенные риски для указанных 
сегментов могут представлять регуляторные 
действия Банка России, направленные на за-
щиту потребителей страховых услуг.

Окончание. Начало на стр.1

Подходя к дому, услышал раз-
говор хозяйки дома, ей тогда 
было под 90, с соседкой лет пя-
тидесяти.

— Ты зачем, доченька, власти 
ругаешь? — говорила старшая. — 
Живешь на берегу 25 лет, каждые 
10 лет здесь такое. Кто тебя за-
ставляет около реки оставаться? 
Место поменяй или дом укрепи, 
с рекой ведь не поспоришь. Кто 
тебе что должен? Мои вот в стра-
ховую компанию поехали, у нас 
убыток невелик, но и копейка 
лишняя не помешает.

Каюсь, так и не узнал, выпла-
тили компенсацию бабушке или 
нет. Позже выяснил, что общая 
сумма страховых выплат в тот год 
составила 24 миллиона рублей, а 
средняя компенсация на один до-
говор — 5,5 тысячи (сумма очень 
подходит к нашему случаю, когда 
хлопоты ограничились уборкой 
дома и участка).

В страховые компании поступи-
ло свыше 4,5 тысячи заявлений от 
пострадавших граждан. В 2004-м 
по договорам страхования было 
возмещено только 2,5% понесен-
ных убытков. Остальной ущерб — 
примерно на 750 миллионов руб-
лей — лег на плечи людей, частично 
был компенсирован за счет обла-
сти. Казалось бы, ситуация заста-
вила сильно задуматься. Ан нет.

Пока гром не грянет

«Вода продолжает уходить с 
подтопленных территорий, си-
туация с подъемом реки Кон-
дома вблизи Калтана нормали-
зуется, — читаю 11 апреля 2022 
года новости популярного пор-
тала. — Вместе с тем местные 
жители в соцсетях пишут, что им 
пришлось эвакуироваться самим 
ночью из-за бездействия муни-
ципалитета».

Здесь же видео, как жители, 
дом которых накрыло водой, при-
вели корову на стоянку автобуса, 
развели костер, грелись, мерзли, 
опять «грелись», залезли в чужой 

автобус, откуда их попросили. Ко-
роче, обиженные и несчастные.

— Да я их всех поименно знаю, 
живущих в зоне риска, — усмехну-
лась страховой представитель, по-
просивший ее не называть именно 
по этой причине. — Каждый год 
по два раза зимой хожу, убеждаю 
застраховаться. Отказ.

— Почему люди не учатся на 
собственных ошибках? — Этот 
вопрос я адресую Вере Гончаро-
вой, начальнику управления по 
взаимодействию с организациями 
финансового рынка администра-
ции Правительства.

— Видимо, мы стараемся не 
задумываться о возможных про-
блемах, когда все хорошо. «Пока 
гром не грянет…». Но ситуации, 
с которыми предпочитали бы не 
сталкиваться, все же случаются. 
Неблагоприятные события или 
риски можно предусмотреть. И 
попытаться обезопасить себя от 
последствий.

Предсказать нельзя, 
предусмотреть можно

— Ежегодно проводится 
плановая масштабная работа 
по страхованию имущества 
граждан и муниципального 
имущества, находящегося в 
зоне возможных чрезвычай-
ных ситуаций. Что включает в 
себя данная работа?

— Данная деятельность вклю-
чает в себя целый комплекс ор-
ганизационных и финансовых 
мер со стороны администрации 
Правительства Кузбасса, муници-
пальных образований Кузбасса и 
страховых компаний.

Очень коротко говоря, ут-
верждается перечень льготных 
категорий граждан для оказания 
материальной помощи на покуп-
ку страхового полиса; предусма-
тривается определение зон воз-
можных чрезвычайных ситуаций; 
проводится активная агитацион-
но-разъяснительная кампания 
среди населения; поддерживается 
постоянный контакт со страховы-
ми организациями.

— Расскажите подробнее 
про категории людей, кото-
рым бюджет оказывает под-
держку?

— По решению губернатора 
Сергея Цивилева в 2023 году по-
мощь в страховании имущества 
могут получить: малообеспечен-
ные граждане, многодетные се-
мьи, семьи, имеющие приемных 
и опекаемых детей, одинокие 
пенсионеры и инвалиды, ветера-
ны Великой Отечественной вой-
ны, а также граждане, попавшие 
в трудную жизненную ситуацию. 
В этом году планируется застра-
ховать порядка 800 жилых до-
мов, принадлежащих льготным 
категориям граждан, кроме того, 
все социальные объекты. Эту ра-
боту завершат до 1 апреля 2023 
года.

— Будет ли страхование от 
ЧС 2023 года отличаться от 
аналогичных кампаний пре-
дыдущих лет?

— Будут сохранены все основ-
ные направления работы: под-
держка социально уязвимых ка-
тегорий граждан и минимизация 
возможных экономических по-
терь для бюджетов всех уровней.

— Не могли бы вы подска-
зать лайфхаки, позволяющие 
сэкономить на страховании?

— Страхование имущества граж-
дан льготных категорий осущест-
вляется по полному пакету рисков 
и сниженным страховым тарифам. 
Остальные категории граждан мо-
гут сравнить условия и страховые 
тарифы разных компаний и вы-
брать приемлемый вариант.

— Как ведут себя кузбас-
совцы сегодня?

— Население осознает необхо-
димость страховой защиты своего 
имущества, тем более, что страхо-
вые компании предлагают приоб-
рести страховой полис от полного 
пакета рисков. Страхование, ко-
нечно, не может исключить вероят-
ность наступления страхового слу-
чая, но позволит снизить финансо-
вые потери от его последствий.

СПРАВКА: льготные ка-
тегории граждан на руки 
получают бесплатный 
страховой полис (НЕ 
ДЕНЬГИ), оформленный 
на принадлежащий им 
жилой дом, если он нахо-
дится в зоне ЧС.

Ñòèõèÿ ïðèøëà

Александр Давыденко, 
генеральный директор 
«САК «ЭНЕРГОГАРАНТ»:

— Откровенно говоря, 
наш страховой рынок в 
состоянии решить мно-
гие проблемы и пережить 
любые кризисы, особенно 
если будут помощь и под-

держка со стороны государства. Российский 
бизнес вообще уже давно выработал своео-
бразный иммунитет к различного рода кри-
зисным ситуациям и научился быстро адап-
тироваться и перестраиваться, находить не-
стандартные решения.

Алексей Янин, управля-
ющий директор «Эксперта 
РА»:

— Драйверами стра-
хового рынка в 2023 году 
станут страхование жизни 
(+9-11%), а также стра-
хование от несчастных 
случаев и болезней (+12-

14%). После активного роста в 2022 году на-
копительное страхование жизни в 2023 году 
вернется к характерной для него умеренной 
динамике (темпы прироста премий составят 
порядка 15%). В свою очередь прекратится 
сокращение ИСЖ (ожидается околонулевая 
динамика в 2023 году), а также кредитного 
страхования жизни, премии по которому 
продолжат восстановительный рост сдер-
жанными темпами (10-15%).

Чего ждать от 2023-го? «ФК» связался с 
ведущими экспертами в области страхо-
вания и ответил их словами на этот во-
прос.
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Êëèåíò è êîìïàíèÿ
что такое «хорошо» и что такое «плохо»
Марина Ларина

На пути в страховую 
компанию (СК) ее 
клиента одолевает 

множество сомнений.

Чтобы развеять некоторые из 
них, а заодно подсказать секреты 
взаимоотношения обеих сторон, 
мы предлагаем мнения их пред-
ставителей: застрахованного и 
страховщика.

Рассказ первый. 
Профессиональный клиент

Александр Николаевич Ху-
торной считает себя «професси-
ональным застрахованным» — 
азы общения со страховыми ком-
паниями он изучал на собствен-
ном опыте не один год. В жизни 
уже случался отрицательный 
опыт, правда, в то время он еще 
не знал, что есть «хорошо» и что 
есть «плохо» для клиента СК.

Считает: перед тем, как окон-
чательно определиться с выбо-
ром компании, необходимо взве-
сить, что это за СК. Критерием 
оценки служит наличие лицен-
зии, опыт работы на рынке, от-
зывы других клиентов. Немало-
важную роль играет внешний вид 
офиса, культура обслуживания, 
компетентность людей.

— Страховщик обязательно 
должен полностью владеть ин-
формацией по теме, которая инте-
ресует застрахованного, грамотно 
и понятно объяснить суть про-
граммы, ответить на все вопро-
сы. Впрочем, лучше всего взять 
документы домой и досконально 
изучить их, обратив пристальное 
внимание на исключения.

Прежде чем подписывать лю-
бой договор, Александр Никола-
евич советует внимательно озна-
комиться со всеми правилами и 
условиями, вчитаться в каждый 
пункт. Посмотреть, нет ли оши-

бок в написании фамилии, име-
ни, чтобы не возникло проблем 
впоследствии (при изменении 
имени, фамилии следует обяза-
тельно уведомить об этом СК).

Рассказ второй. 
Опыт общения с людьми

— Люди, которые имеют опыт 
страхования по ОСАГО, Каско, 
которые привыкли оформлять 
документы, общаться со страхо-
выми менеджерами, чаще согла-
шаются на приобретение других 
полисов, — считает Снежанна 
Башкирова, менеджер агентской 
группы ПАО СК «Росгосстрах» 
города Осинники. — Ведь мы ра-
ботаем с каждым клиентом ин-
дивидуально, расширяем круг его 
знаний, советуем. Он начинает до-
верять, а это очень важно.

Снежанна Тальгатовна раска-
зала интересный случай из прак-
тики:

— Владимир — постоянный 
клиент компании на протяжении 
многих лет, живет в частном доме 
в районе поселка Шушталеп. Он 
регулярно оформлял у нас полис 
ОСАГО. И все это время менед-
жер компании предлагал муж-
чине застраховать свой дом. Тот 

воспринимал уговоры неохотно, 
поясняя, что живет на берегу не-
большого озера, которое «никог-
да не разливается».

В 2020 году Владимир все же, 
без особого энтузиазма, на угово-
ры поддался и купил полис стра-
хования имущества.

Где-то через полгода в марте 
месяце он пришел к нам с цветами 
и говорит:

— Девочки, спасибо вам боль-
шое что уговорили. Озеро, кото-
рое никогда не поднималось, вы-
шло из берегов и затопило фунда-
мент.

Страховая сумма в его случае 
равнялась трем миллионам руб-
лей, ежегодная сумма оплаты 
страховки — 15 тысяч рублей, а 
анализ и расчет по ситуации при-
вел к выплатам в 260 тысяч ру-
блей, которые поступили ему на 
счет в течение 20 дней.

Хочу отметить, что расчет, по-
нятно, в каждом случае индивиду-
альный, в зависимости от строе-
ния, минимальная годовая сумма 
равняется двум тысячам рублей. 
Возможна рассрочка.

А вот что рассказала Анастасия 
Муратова, заместитель начальни-
ка МКУ «Управление по защите 

населения и территории» Осин-
никовского городского округа:

— У нас относительно немного 
домов, попадающих в зону риска, 
поэтому есть возможность посе-
щать их владельцев по три-четыре 
раза. Этой работой начинаем за-
ниматься с конца января. Сначала 
волонтеры обходят территорию, 
объяснят пользу страхования, 
узнают мнения. Потом уже пред-
ставители нашего ведомства и, на-
конец, страховщики.

Я работаю десять лет, занима-
юсь просвещением из года в год, 
но с сожалением должна при-
знать, что люди не торопятся по-
лучать страховые полисы.

Впрочем, на моей памяти и 
затоплений страшных у нас в по-
следние годы не было с 2004 года. 
В прошлом году, когда сильно по-
страдали Калтан и Малиновка, 
высокая вода до нас не дошла. 
Но соседи вниз по Кондоме, раз-
умеется, рассказали о своих бедах. 
Вода в некоторых домах была под 
крышу. А имущество многие не 
застраховали, лишились почти 
всего.

Так что думаю, чужой негатив-
ный опыт поможет людям подумать 
о пользе страхования. 

Весна может быть непростой
Лариса Филиппова

И горь Епин, заместитель 
начальника Главного 
управления МЧС Рос-

сии по Кемеровской области — 
Кузбассу, полковник внутрен-
ней службы, рассказал «ФК» 
собственное видение ситуации 
на весну-2023.

— Вам приходилось помо-
гать населению спасаться в пе-
риод паводка?

— Да, неоднократно. Несмотря 
на большой объем превентивной 
работы, проводимой как админи-
страциями муниципальных об-
разований, так и правительством 
Кузбасса, по той или иной причине 

стихию трудно остановить, реки 
выходят из русла и подтапливают 
территории. Предупреждаем на-
селение заранее о необходимости 
позаботится о продовольственных 
запасах в погребах, о домашних 
животных и, в случае крайней не-
обходимости, о готовности к эва-
куации из зон возможных опас-
ностей. Но не все и не всегда сле-
дуют этим советам. Естественно, 
человек до последнего не хочет 
покидать свой дом, поэтому и при-
ходится впоследствии вызволять 
людей уже с чердаков и крыш.

— Есть ли у вас свой дом? Он 
застрахован?

— Да, я сам страхую свое иму-
щество и своим близким разъяс-
няю преимущества страхования 

не только от паводка, но и от дру-
гих возможных рисков.

— Получали ли страховые 
выплаты?

— К счастью (или к сожале-
нию), нет.

Хочу напомнить, что страхо-
вание имущества от природных 
невзгод — это вовсе не удел обе-
спеченных граждан. В админи-
страции области ведется работа 
по социальному страхованию 
жителей, то есть определенным 
категориям населения оно обе-
спечено бесплатно. Через местные 
администрации или через органы 
социальной защиты мы стараемся 
доводить эту информацию до све-
дения кузбассовцев.

— Прогнозы на текущий год?

— Детальный прогноз прохож-
дения паводка Росгидрометом бу-
дет подготовлен в марте, но уже 
сегодня по промерзанию почвы, 
объему выпавших осадков и по 
толщине льда на реках области 
можно сделать вывод, что про-
хождение весеннего половодья 
будет непростым. Большое влия-
ние на прохождение паводка ока-
зывает фактор, насколько «друж-
ная» будет весна. Если переход 
от осенне-зимнего периода к ве-
сенне-летнему будет плавный, с 
положительными температурами 
днем и отрицательными ночью 
и без осадков в виде дождя или 
мокрого снега, то это, конечно, 
положительно скажется на павод-
ковой обстановке. 

Прямая 
линия

— Что делать, если насту-
пает страховой случай?

— При наступлении собы-
тия, которое имеет призна-
ки страхового случая (чтобы 
понять, имеет оно их или не 
имеет) заблаговременно изу-
чите условия страхования. Не-
обходимо в первую очередь 
сообщить о происшествии в 
компетентные органы. Если же 
затопление наступило в резуль-
тате наводнения и других сти-
хийных бедствий, потребуется 
справка из Гидрометеослужбы.

Как только факт наступле-
ния страхового случая зафик-
сирован (или параллельно с 
разбирательством), необходи-
мо сообщить о «неприятном 
событии» страховой компании.

— Что делать с имуще-
ством?

— При наступлении страхо-
вого случая важно сохранить 
пострадавшее имущество до 
осмотра его представителем 
страховщика в том виде, в ко-
тором оно оказалось в резуль-
тате происшествия. Но домо-
владелец должен обязательно 
принять меры для уменьшения 
ущерба.

— Всегда ли выплачива-
ется страховка?

— Страхование производит-
ся только от конкретных и пе-
речисленных в договоре стра-
ховых рисков. Возмещение не 
выплачивается, если страхо-
вое событие стало следствием 
умышленных действий стра-
хователя или члена его семьи. 
В сумму реального ущерба не 
включаются убытки, связан-
ные с причинением морально-
го вреда, и упущенная выгода.

— Когда можно получить 
деньги?

— Сроки выплаты при круп-
ном и мелком ущербе одина-
ковы, в среднем деньги можно 
получить в течение трех дней 
после принятия решения о воз-
мещении и оформлении соот-
ветствующего страхового акта. 
Другое дело, что крупные убыт-
ки предполагают более дли-
тельную процедуру подготовки 
соответствующих документов.

ГУ МЧС России 
по Кемеровской 
области

Единый телефон доверия:
 +7 (3842) 58-23-33

Горячая линия 
Центра мониторинга 
и прогнозирования ЧС 
Кемеровской области:
+7 (3842) 75-67-38 
+7 (3842) 58-34-92





№1 (065)

ФЕВРАЛЬ 2023  5 

Знали, 
что делали
Группа компаний «Росгос-
страх» застраховала улыбку 
Веры Брежневой на 45 мил-
лионов рублей. 

Страховой полис предус-
матривает страховую защи-
ту очаровательной улыбки 
Веры, а также ее жизни и здо-
ровья.

Для знаменитостей дав-
но стало нормой страховать 
самое дорогое. Причем в до-
говор они охотно вносят не 
только драгоценности, особ-
няки и машины, но и более 
необычные пункты — напри-
мер, собственную внешность, 
голос или отдельные части 
тела.

Голос Полины Гагариной 
застраховали на один милли-
он долларов. Полис «Жизнь + 
Голос» предусматривал за-
щиту как по стандартному 
набору рисков, так и по не-
счастным случаям, болезням, 
а также по непредвиденным 
обстоятельствам в виде поте-
ри голоса.

Страховой полис от «Рос-
госстраха» получил в 2013 
году Пьер Нарцисс. Чтобы 
«Шоколадный заяц» не по-
терял свой шоколадный цвет 
кожи, артиста застраховали 
от риска «побеления».

Земфира Рамазанова за-
страховала свои пальцы на 
170 тысяч долларов. Певица 
объяснила это решение тем, 
что если она повредит их, то 
не сможет играть на гитаре и, 
следовательно, зарабатывать 
себе на жизнь.

Обладателем одной из са-
мых впечатляющих страхо-
вок несколько лет назад стал 
Николай Басков. Возможно, 
именно после этого его стали 
называть «золотым голосом 
России»: тенор застраховал 
свои связки на 2 миллиона 
долларов. Отметим, что даже 
покойный коллега «россий-
ского соловья» по оперной 
сцене Лучано Паваротти оце-
нивал свой голос в два раза 
дешевле — в один миллион 
долларов. Николай подошел 
к договору со всей серьезно-
стью, перечислив в нем все 
жизненные риски, из-за ко-
торых может пострадать его 
карьера.

Экс-участница группы 
«ВИА Гра» в 2013 году за-
страховала свое тело на 500 
тысяч долларов. Каждую 
часть соблазнительной фи-
гуры певицы оценили в $50 
тысяч, то есть в 10% от общей 
суммы. Певица оформила по-
жизненную страховку, таким 
образом, обезопасив себя до 
конца дней. Артистка призна-
лась, что боится как бытовых 
травм, так и несчастных слу-
чаев на съемках, например, 
при участии в телешоу.

ÑÒÐÀÕÎÂÀÍÈÅ

Витаем в небесах
Окончание. Начало на стр.2

Сэкономить на авиабилетах 
можно, приобретая их в кассе 
аэропорта и заблаговременно. 
Кроме того, нередки сегодня се-
зонные распродажи от авиаком-
паний. Информацию о них можно 
получать из социальных сетей аэ-
ропорта (t.me/aerokuz и vk.com/
aerokuz).

Регистрация на рейс для всех 
бесплатна, а вот сэкономить на 
выборе мест можно только по 
акциям или условиям авиакомпа-
ний. Аэропорт не устанавливает 
цены на услуги перевозчиков.

Еще одна опция — экономия на 
питании. Оно не всегда по умол-
чанию включено в стоимость 
авиабилета. Например, на рейсах 
S7 до Москвы пассажиры полу-
чают сэндвич и напитки. Разно-
образить рацион, не тратясь на 
дополнительную опцию от пере-
возчика, можно, заказав питание 
в ресторане или кафе аэропорта.

— Пожалуйста, напомните 
правила, касающиеся инте-
ресов пассажира во время за-
держки рейса по причине на-
земного обслуживания.

— Вне зависимости от причины 
задержки рейса пассажир имеет 
право:

  получить напитки через 2 часа 
после планируемого отправления 
по расписанию, горячее пита-
ние — через 4 часа, гостиницу и 
транспорт до нее — через 8 часов 
днем или 6 часов ночью,

  без доплаты улететь другим 
рейсом, если его предложит ави-
акомпания или отказаться от 
перелета и вернуть полную сто-
имость неиспользованной части 
билета, или получить ваучер, 
если его предложит авиакомпа-
ния, и потратить его на будущий 
перелет, или вернуть деньгами 
через 3 года с даты исходного 
рейса.

Важно помнить, что любые за-
держки — лучше, чем риски. Ави-
ационный транспорт не напрасно 
считается самым безопасным: 
здесь нет мелочей.

Мы всегда открыты для диало-
га и готовы оказать помощь. Пе-
ревозка животных и негабаритно-
го багажа — стандартные проце-
дуры и отработаны до автоматиз-
ма. Однако аэропорт занимается 
не только приемом пассажирских 

судов, но и грузовых. Однажды 
мы встречали циркового пони, а 
пчелы, рыбы и цыплята — вполне 
обычный груз.

— Как вы оцениваете гра-
мотность пассажиров?

— Наши пассажиры, преиму-
щественно, хорошо знакомы с 
правилами воздушных перевозок. 
И все же случаются опоздания. 
Например, регистрация на рейс 
заканчивается за 40 минут до вы-
лета. Это не время прибытия в 
аэропорт, а время регистрации. 
Стоит брать в расчет возможное 
ожидание в очереди, время на 
упаковку багажа, если она требу-
ется и другие факторы.

Что касается веса и размера, 
то в аэропорту установлены ка-
либраторы всех авиакомпаний, 
а при покупке билета всегда ука-
зываются эти параметры и требо-
вания к весу багажа. В аэропорту 
перевес можно оплатить, но не-
обходимо закладывать время и на 
эту процедуру.

Желаем, чтобы полет был лег-
ким и благодарим за выбор на-
шего аэропорта для вашего путе-
шествия. «ФК» присоединяется к 
пожеланию.

Цена вопроса

Наш журналист не поленился 
и составил таблицу соотношения 
цен на обычные и субсидирован-
ные билеты из Кемерова. Внима-
ние! Стоимость билетов меняется 
ежедневно, поэтому пример дей-
ствителен только на один день 
(отсмотрена ситуация 12 января 
2023 года).

Цены на обычные и субсидированные билеты из Кемерова

Направление Субсидированный билет/руб Билет по самой низкой 
найденной цене/руб

Кемерово — Новосибирск 813 1 350

Кемерово — Красноярск 413 2 694

Кемерово — Казань 2 296 5 897

Кемерово — Екатеринбург 1 573 4 408

Кемерово — Омск 813 3 057

Кемерово — Чита 1 817 10 997

Примечание: цены очень приблизительны, приведены в качестве примера пользы субсидирования со стороны 
государства для человека

Кирилл Ермаков, 
генеральный директор 
ООО «АЭРОКУЗБАСС»:
— Однажды мы встречали 
циркового пони, а пчелы, 
рыбы и цыплята — вполне 
обычный груз

×åëîâå÷åñêèé êàïèòàë
С заботой о жизни и здоровье
И лона Рожкова, 
начальник отдела по  взаимодей-
ствию со СМИ и общественными 
организациями ОСФР по Кеме-
ровской области — Кузбассу.

Каждый страхователь в Куз-
бассе имеет возможность сни-
зить расходы на реализацию мер 
по сокращению производствен-
ного травматизма и професси-
ональных заболеваний за счет 
средств обязательного соци-
ального страхования. Для этого 
необходимо подать заявление в 
Отделение СФР по Кемеровской 
области — Кузбассу о финан-
совом обеспечении предупре-
дительных мер по сокращению 
производственного травматизма 

и профессиональных заболева-
ний работников и необходимых 
документов в 2023 году до 1 ав-
густа 2023 года.

Объем средств, направляемых 
страхователем на финансовое 
обеспечение предупредительных 
мер на проведение мероприятий 
по сокращению производствен-
ного травматизма и профессио-
нальных заболеваний, не может 
превышать 20% сумм страховых 
взносов, начисленных им за 2022 
год. Если страхователь направит 
дополнительно выделенный объ-
ем средств на санаторно-курорт-
ное лечение работников предпен-
сионного возраста, дающего пра-
во на назначение страховой пен-
сии по старости в соответствии с 

пенсионным законодательством, 
то указанные средства могут быть 
увеличены до 30% сумм страхо-
вых взносов.

Страхователь уплачивает взно-
сы исходя из страхового тарифа 
с учетом скидки или надбавки, 
устанавливаемых страховщиком 
(теперь это Социальный Фонд 
России (СФР).

Размер скидки или надбавки 
рассчитывается по итогам ра-
боты страхователя за три года и 
устанавливается страхователю с 
учетом состояния охраны труда 
(включая результаты специаль-
ной оценки условий труда, обяза-
тельных предварительных и пе-
риодических медицинских осмо-
тров) и расходов на обеспечение 

по страхованию. Размер установ-
ленной скидки или надбавки не 
может превышать 40% страхово-
го тарифа. При наступлении стра-
хового случая со смертельным ис-
ходом скидка не устанавливается.

Страховщик принимает ре-
шение об установлении скидки 
на очередной финансовый год не 
позднее 1 декабря; об установле-
нии надбавки — не позднее 1 сен-
тября текущего финансового года.

Установление скидки носит 
заявительный характер (обраще-
ние страхователя с заявлением не 
позднее 1 ноября текущего кален-
дарного года).

Установление надбавки осу-
ществляется в автоматическом 
режиме.

ÒÅÌÀ ÍÎÌÅÐÀ
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От обмана страдают как потерпевшие, так и сами мошенники
Леонид Алексеев

П рофессиональное лю-
бопытство позволяет 
мне собирать нелепые 

случаи из жизни, анализируя 
которые стараюсь помогать 
друзьям, читателям не совер-
шать ошибки.

На этот раз собеседники, ко-
торым порекомендовали меня в 
качестве советчика, подбросили 
немало любопытного. Приведу 
лишь два примера.

Случай первый. 
«За неимением времени»

Милая, ухоженная девушка с 
интеллектуальным лицом зады-
халась от возмущения:

— Перед новым годом я взя-
ла в кредит телефон за 14 тысяч 
рублей. Придя домой, стала смо-
треть документы и обнаружила, 
что кредит аж на 27 тысяч! А еще 
обнаружила страховой полис на 
4,5 тысячи рублей. О нем вообще 
разговор не шел. Я бы никогда на 
этот полис не согласилась.

Была просто в шоке! На следу-
ющий день продавца в салоне не 
оказалось, другой товарищ выво-
рачивался как мог, мол, без полиса 
кредит не дают, при расторжении 
договора телефон надо отдавать 
на экспертизу... За неимением 
времени я не стала все выяснять 
до конца, мне надо было уехать. 
Леонид, помоги. Что делать? Это 
же мошенничество!

— Ты же знаешь, что я не 
юрист, — отвечаю, — почему ко 
мне пришла?

— Говорят, ты советами хорошо 
помогаешь. Некогда мне к юристу. 
Там так просто и не примут… Пла-
тить, наверное, придется.

— Хорошо, тебя кредит застав-
ляли оформлять? Угрожали?

— Нет, ты чего?
— А при чем тут мошенниче-

ство?
— Ну брала на 14 тысяч, а 

оформили на 27…
— Когда договор подписывала, 

не читали?
— Нет, все же оговорено.
— Ну как подписывать, не чи-

тая?
— А чего?
Стоит ли продолжать. До-

кумент девушка с собой не взя-
ла, я лишь посоветовал изучить 
его внимательнее, быть может, 
там еще несколько подводных 
камней заложено. Она осталась 
очень недовольна мной и разго-
вором.

Случай второй. 
«Я ж не убил никого»

Разговор состоялся по телефону 
на условиях полной анонимности.

— В течение двух дней в ноя-
бре месяце я и еще один человек 
занялись продажей паленых по-
лисов ОСАГО, — откровенничал 
молодой человек с легким акцен-
том. — За два дня их набралось 
6 штук, общей стоимостью в 45 
тысяч рублей. Через некоторое 
время наши деяния были замече-
ны моим коллегой по работе. Он, 
насколько мне известно, сам на-
ходится под следствием за мошен-
ничество. Начал просить немалую 
сумму денег.

Я решил не рисковать разобла-
чением, часть денег отдал, и в те-
чение следующей недели заменил 
всем пострадавшим полисы на ори-
гинальные от компании, где при-
хожусь страховым агентом, забрав 
ненастоящие копии. Далее вбил все 
полисы в базу, и отдал часть денег в 
страховую компанию (еще надо до-
платить), то есть все полисы у всех 
шестерых действующие.

После произошедшего в ноябре 
своему подельнику, который нас, 
кстати, и сдал, я оставил все непро-
данные липовые полисы, из кото-
рых этот человек продал 4 штуки 
(как я узнал). Далее мой коллега 
пытается забрать еще часть денег, 
которую требовал изначально. По-

сле полученного отказа он заявил, 
что имеет копии всех паленых по-
лисов, которые мы продали. И гро-
зится мне тем, что сдаст меня в по-
лицию, и уйду я «далеко и надолго».

Сильно ли меня могут нака-
зать? Я же не убил никого.

— Главное в этой ситуации, по-
моему, что оригинальные полисы у 
твоих клиентов теперь настоящие. 
Долг перед компанией погасишь, и 
все может обойтись.

— Ну никогда больше ничего 
подобного не сделаю, честно.

— И ладно. Своевременное рас-
каяние дорогого стоит.

Á
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В Новокузнецке завершено расследование уго-
ловного дела в отношении 26 местных жителей, 
которые обвиняются в 21 эпизодах преступле-
ний, предусмотренных статьей «Мошенниче-
ство в сфере страхования».

В течение полутора лет обвиняемые инсцени-
ровали ДТП с целью незаконного получения стра-
ховых выплат. Семь активных участников группы 
вовлекли к совершению преступлений 14 автовла-
дельцев. Они специально покупали дорогостоящие 
автомобили и намеренно совершали аварии с мате-
риальным ущербом. После этого оформляли ДТП, 
обращались в страховые компании и получали вы-
платы.

В общей сложности таким образом было выплаче-
но около 5,5 миллиона рублей.

В результате полицейской спецоперации были за-
держаны все участники, в том числе двое организа-
торов. Выяснилось, что ими были учредители юри-
дической фирмы, которая специализировалась на 
взыскании выплат со страховых компаний.

Речист, да на руку нечист

Ах, как денег хочется!
Главный экономист(!) предприятия из Новокузнецка поверил на 
слово незнакомцу, который представился сотрудником по защи-
те прав потребителей.

Собеседник сообщил, что ранее женщину якобы незаконно вынуди-
ли оплатить страховку за выданный кредит и предложил помощь в воз-
врате денежных средств.

Новокузнечанка действительно 3 года назад брала в банке заем на 
покупку дорогостоящего автомобиля и по условиям договора оформи-
ла также страховку жизни и здоровья. Она обрадовалась поступившему 
предложению и согласилась воспользоваться услугами собеседника. 
Тот гарантировал возврат 178 тысяч рублей, для получения которых 
необходимо было оплатить комиссионный сбор и госпошлину.

Горожанка перевела собеседнику первый транш на указанный номер 
счета. Сразу после этого она начала получать звонки от других участников 
противоправной схемы, которые под разными предлогами выманивали 
у нее деньги, причем с каждым звонком сумма обещанной компенсации 
возрастала, достигнув к финалу общения с неизвестными 3,8 миллиона 
рублей. В ожидании крупной выплаты женщина брала кредиты в разных 
коммерческих банках и продолжала переводить деньги аферистам, пере-
числив в общей сложности более 1,4 миллиона рублей. Только тогда она 
поняла, что ее обманывают.

Жадное брюхо ест по ухо

Девушка без страха 
и упрека
42-летний житель Прокопьевска решил 
заказать девушку по вызову, в сети Ин-
тернет нашел объявление об оказании 
интимных услуг и позвонил по указан-
ному номеру телефона.

Ему ответила женщина, которая назва-
ла адрес «апартаментов», а также сообщи-
ла об обязательной предоплате в размере 2 000 
рублей. Мужчина перевел указанную сумму, но 
спустя время собеседница перезвонила еще раз и 
попросила оплатить страховку 4 200 рублей, как 
гарантию ее безопасности. Как только прокопча-
нин выполнил и этот перевод, его вновь попроси-
ли внести на указанный счет еще один платеж — 4 
200 рублей. Только когда потерпевшему назвали 
сумму очередного «взноса», он обратился в по-
лицию.

Гули не одного в лапти обули

Источник: пресс-служба ГУ МВД России 
по Кемеровской области

СОВЕТ: 
Будьте бдительны!



№1 (065)

ФЕВРАЛЬ 2023  7 ËÈ×ÍÛÉ ÔÈÍÏËÀÍ

Êàê êîïåéêà â ðóáëü 
âûðàñòàåò
Клянусь, однажды умудрилась сэкономить на подарках 
моей большой родне 70 процентов от стоимости!

Лариса Филиппова

Е сть честные работники торговли, 
есть порядочные бренды, где ре-
гулярно, дважды в год, проходит 

скидка «до 90 процентов».

Но их надо знать, иметь 
время на отслеживании си-
туации. Не у каждого оно 
есть, поэтому, в поисках 
легкого пути, обратилась к 
Марии Цин, специалисту 
по связям с общественно-
стью Кемеровостата. Зада-
ча была отследить динами-
ку цен на популярные по-

дарки к 23 февраля и 8 марта, чтобы найти 
вариант существенной экономии.

Картина получилась интересная.
— Если проанализировать изменения 

цен на ряд традиционно «мужских» и 
«женских» товаров за последние три года 
(2019-2022 годва), то выявить четкую тен-
денцию будет трудно, — объяснила Мария 
Викторовна. — К тому же в это время в Рос-
сии и в мире происходили разные негатив-
ные события. Они отразились на экономи-
ке и обществе. Одни бренды ушли с рынка, 

другие пришли, появились новые произ-
водители. Как правило, цены на товары 
в течение года увеличиваются в большей 
или меньшей степени. В отдельные месяцы 
они могут снижаться, но спрогнозировать, 
когда это произойдет, сложно. Для тех, кто 
привык планировать свои расходы наперед, 
самый лучший выход — покупать подарки 
на 23 февраля и 8 марта в начале года. Это 
позволит сэкономить деньги и избавит от 
переживаний, что праздники «на носу», а 
подарки не готовы.

А вот, что говорит Ольга Антоненко из 
Промышленного, к.т.н., преподаватель:

— Лично я обожаю табли-
цы и цифры, поэтому ста-
раюсь следить за публика-
циями, в том числе Кеме-
ровостата. При резком сни-
жении цен на стиральный 
порошок, обязательно его 
покупаю. То же с крупами. 
Поскольку владею ценовой 
ситуацией, не поленюсь 

взять рис в Кемеровском районе, если у нас 
он дороже. Водка, взятая друзьями в оказию 
из Барнаула, закуп мяса в Юрге, сыра в Ке-
мерове (он там почему-то дешевле) добавит 
5 000 рублей к годовому бюджету.

Стиральные машины дешевле обычно 
в январе и в июле, августе. То же самое по 
пылесосам. Холодильники падают в цене к 
концу лета и дорожают в мае, накануне те-
плых дней. Автомобили отлично приобре-
тать в конце года. Есть определенная дина-
мика и по квадратным метрам…

Овощи закупаем осенью, мясо — в октя-
бре, ноябре.

Просто цифры надо знать. Человеку, 
желающему строить бюджет с экономией 
средств, их можно заносить в блокнот. Тем 
более, что многие торговые центры стро-
ят свою политику именно на финансовой 
безграмотности потребителя. Так, обещая 
пониженные цены на все виды товаров 
(фикс-прайс), они действительно какие-то 
продукты продают задешево, компенсируя 
«убыток» завышенной стоимостью изделий 
первой необходимости. Без разбора набитая 
корзина покупателя не экономит ему в ито-
ге ни копейки.

ВЫВОД: вот отсюда берется интерес-
ная ситуация, когда в равных финан-
совых условиях кто-то живет припе-
ваючи, а кто-то вечно в долгах. 

Средние потребительские цены (тарифы) на товары и услуги (руб.)

2020 2021 2022

январь февраль март январь февраль март январь февраль март

Конфеты шоколадные 629 623  645  681 662  612  684 696  816 

Вино игристое 333 331  327  354 354 = 367  372 377  394 

Сорочка мужская 1 434 1 439  1 446  1 476 1 476 = 1 512  1 680 1 632  1 777 

Носки мужские 81 82  80  83 83 = 83 = 93 92  98 

Туалетная вода 2 842 2 676  2 857  3 039 2 909  2 983  2 992 2 980  3 606 

Крем для лица 407 396  402  400 412  416  440 432  474 

Пена для бритья 144 135  140  155 156  161  161 155  189 

Часы наручные 1 710 1 710 = 1 719  1 953 1 962  1 989  2 057 2 057 = 2 079 

Миксер, блендер 2 316 2 291  2 431  2 481 2 418  2 389  2 262 2 470  3 003 

Дрель электрическая 3 896 3 888  3 876  4 273 4 299  4 306  4 269 4 330  5 551 

Смартфон 10 333 10 337  10 221  11 212 11 093  11 334  13 475 13 356  17 393 

Источник: Кемеровостат

«ФК» распространяется 
по Кемеровской области, 
главным образом в 
городах: Кемерово, 
Новокузнецк, Ленинск-
Кузнецкий, Белово, 
Прокопьевск.

В БАНКАХ:
  Агропромкредит
  Банк Левобережный
  БСТ
  ВТБ
  Газпромбанк
  Кузбассхимбанк
  Кузнецкбизнесбанк
  НОВОКИБ
  Промсвязьбанк
  Собинбанк
  Углеметбанк
  Уралсиб
  ФорБанк

В СТРАХОВЫХ 
КОМПАНИЯХ:

  АльфаСтрахование-ОМС
  Дженерали
  Росгосстрах
  Согаз
  Согласие
  Энергогарант

В ПФ И НПФ:
  Пенсионный фонд РФ
  Газфонд

В КОМПАНИЯХ:
  Белон
  Евраз
  Кузбасская топливная 

компания
  Кузбассэнерго
  Русал
  СУЭК

НА ПРЕДПРИЯТИЯХ:
  Азот
  МПО «Кузбасс»
  СДС-Уголь
  Стройсервис

В УЧРЕЖДЕНИЯХ:
  Агентство недвижимости 

«Городок»
  Агентство по ипотечному 

жилищному 
кредитованию

  Администрации области, 
городов

  КемГУ
  КемГУКИ
  КузГТУ
  Областная библиотека
  СибГИУ
  34 МФЦ по КО
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Валерий Каваль

Д ля многих россиян, а тем более 
сибиряков, южные заморские 
края — в мечтах о безмятеж-

ности существования: теплое море, 
жаркая погода, вкусная и дешевая еда, 
качественный недорогой алкоголь, до-
ступные экзотические путешествия.

Таиланд возобновил для россиян тури-
стические поездки. Тем более это актуаль-
но, что открыты прямые рейсы из кемеров-
ского аэропорта. А вот цены уже существен-
но отличаются от тех, что были три года 
назад. Итак, считаем, во сколько обойдется 
нам заморская мечта.

Стоимость туристического пакета по-
дорожала в среднем процентов на 30. Если 
прежде двоим можно было слетать и по-
жить в отеле 3-4 звезды за 150 тысяч руб-
лей, то теперь меньше чем за 200 тысяч най-
ти путевку пока трудно. Цены в Дьюти фри 
в долларах взлетели в такой же пропорции. 
Но плюс семь часов сорок минут, и вы попа-
даете из морозного Кузбасса в 30-градусную 
жару Паттайи (аэропорт Утапао). 

В самом Таиланде царит поразительная 
стабильность. Жара, море, фрукты и… цены. 
Тук-тук до Паттайи по трассе привычные 20 
бат (поездка на такси где-то в районе 500), 
по городу 10. Местный манго от 45 бат за кг 
на рынке до 150 за привозной в магазине. И 
далее за килограмм на рынке. Личи — 80, 
папайя — 60, арбузы-ананасы по 40, пи-
тайя — 80, дуриан — от 100. Обед-ужин в 
уличных ресторанчиках для туристов от 
500. Знаменитый суп том ям 120-130, рыба 
гриль 100-300, креветки 100-200, куриные 
шашалычки — 80, различные блюда в кля-
ре — 100. Кокос можно найти от 35 и 100 
бат. Ну, а в тайских кафешках еда на поря-
док дешевле, правда с иным ассортиментом, 
где порция риса с приправами стоит 10 бат.

Различные мази от 10, «кобратекс» — 100. 
Популярная микстура от желудка «Белый 
кролик» — 40. Средства от похмелья (уве-

ß óçíàþ öåíó ðàþ…
Новый год под пальмами

ряют, что эффективные) от 65. Кстати, шот-
ландский виски «100 перцев» почти везде 
599 бат за литровую бутылку в подарочной 
упаковке, местный ром от 200 за 0,5.

Понятно, что, как и прежде, расчет идет 
только в батах. Курс обмена меняется по 
нескольку раз за день. За доллар дают от 33 
бат, 50 и 100-долларовые купюры ценятся 
дороже. Некоторые уверяют, что евро ме-
нять невыгодно, но курс все равно выше — 
от 36 бат. А вот рубль конвертировать хоть 
и можно, но по курсу 1 к 4, хотя реальный 
примерно один к двум (2,2).

Для любителей недвижимости: цена 
одного квадратного метра жилья в ново-

стройке на первой линии неподалеку от го-
рода от 100 тысяч бат.

А вот что растет в цене, так это энерго-
ресурсы. Литр бензина теперь стоит 44.30. 
По-прежнему можно арендовать мопед или 
автомобиль. Но местная полиция уже на-
много строже относится к проверке нали-
чия и подлинности водительских удостове-
рений. В общем, соблюдайте местные пра-
вила и законы, не рискуйте, и отдых будет 
в удовольствие.

В Таиланде в конце января  
встретили китайский год Кролика

Цены на экзотические фрукты и курсы валют

СПРАВКА: Открывается граница и 
туристический сезон для наших 
китайских товарищей. Замечу, что 
они, как и тайцы, совершенно ин-
дифферентны к нашим политиче-
ским событиям. На ТВ вы спокойно 
найдете пару русскоязычных кана-
ла, как на иных языках мира от Аль 
Джазиры до всяких Евроньюсов, 
что у нас заблокированы и имеют 
статус иноагентов. Стоимость экс-
курсий в официальных и уличных 
турагентствах сейчас примерно 
одинакова. Камбоджа — 5 600, река 
Квай — 3 700, Бангкок — (опасный 
270, современный 3 500), Ко чанг — 
3 370, военный пляж — 500, аква-
парк-1400.

Мы читали 
газету за вас
Вы пролистали «ФК» 
и собираетесь его выбрасывать? 
Тогда оставьте себе эту памятку

Сэкономить на авиаполетах 
непросто, но можно

Стр. 2,6
Знание погоды на завтра 

поможет сохранить 
имущество 

Стр. 4
Заблаговременная подготовка 

к праздникам позволит 
удержаться в «подарочном» 
бюджете 

Стр. 5
Паленые полисы ОСАГО 

в ходу у мошенников

Стр. 7

Финансовые 
перспективы
Изменения в законодательстве, 
которые в той или иной мере 
могут коснуться вашего 
кошелька

Что происходит: С 1 января начала 
действовать программа, согласно кото-
рой медицинские работники, задейство-
ванные в реализации обязательного ме-
дицинского страхования (ОМС), будут 
получать дополнительные социальные 
выплаты.

Почему: Кадровый дефицит в отрас-
ли не позволяет оказывать качественные 
медицинские услуги, проблему надо ре-
шать.

Что делать: Присмотреться к про-
фессии внимательнее с точки зрения ро-
ста ее престижности и обеспеченности.

  

Что происходит: Увеличились (и, ве-
роятно, в течение года еще увеличатся) 
минимальный размер оплаты труда 
(МРОТ) и прожиточный минимум.

Почему: Минимальный размер опла-
ты труда диктует работодателю: нельзя 
платить сотруднику на полной ставке 
меньше установленного уровня.

Что делать: Знать свои права. Если 
зарплата работника все-таки меньше 
установленного минимального размера 
оплаты труда, работодателю необходимо 
произвести доплату до величины МРОТ. 
Он сильно рискует, когда его работники 
получают зарплату ниже МРОТ.


